Jobb erbjudande

JURA Sweden AB, baserat i Stockholm, &r det svenska och norska férséljningsbolaget for det schweiziska féretaget JURA
Elektroapparate AG. JURA har ett team av ca 20 anstéllda i Sverige och Norge. Med tillvéxttakt 6ver bransch- genomsnittet
har JURA etablerat en ledande marknadsposition inom premiumsegmentet som specialist och leverantér av h6g- kvalitativa
helautomatiska kaffemaskiner. JURA é&r innovationsledande och marknadsledande i vérlden nér det géller hightech-
kaffemaskiner i premium-segmentet. Féretaget préglas av en tydligt formulerad strategi, stolthet och ett fokuserat eng-
agemang hos sina anstéllda dér alla bidrar aktivt till ett positivt resultat. Fér mer information besék jura.com

Vi soker en engagerad Account manager till vart team

Rollen som Account manager bestar till stor del av att ansvara for vara partners, alltsa att butikerna utvecklas optimalt
inom vara uppdrag avseende forsaljning, radgivning och ratt varuplacering/ exponering. Vara partners ar t.ex. fackhandlare
inom elektronikhandel sdsom Elgiganten, Elon, mm. och féretag som hyr/leasa ut kaffemaskiner till naringsliv.

| detta aktiva uppdrag ingar att forsta foretagets strategi och koncept, éversatter strategin i praktisk handling och ser till att
na uppsatta mal. Arbetsuppgifterna ar en blandning av ute- och inneséaljarbete. Fokus ligger pa kvalitativt och strukturerat
arbete, relationsbyggandet samt férmedla produktkunskap och sélja vara produkter.

Dina uppgifter: Dina fardigheter:
e  Ansvar for forsaljning och saljutveckling for dina e goda erfarenheter fran forsaljning i butik
tilldelade kunder/ region e nodvandig egenskap: formagan att f& naturlig
e relationsbyggare: bygga och varda relationen till kontakt med manniskor och fa dem att kdnna
kunder fértroende

e planera + genomféra produktutbildning +
kundbesok via digitala mdten och pa plats

e utbilda, dema och representera varumarket enligt
fortagets strategi

e deltagandet pa event och massor

e hantera och vara en del av att bygga
konceptuella utstallningar samt underhaller dem

e mycket goda kunskaper inom presentations- och
utbildningstekniker samt Microsoft program

e goda teamegenskaper och en hdg grad av
sjalvmotivation

e professionell framtoning och strukturerat arbete

e mycket bra sprakligt och pedagogiskt uttryck

Egenskaper som ar viktig att ha: Din akademiska profil:

e gymnasial utbildning och minst 5 ars
yrkeserfarenhet i ett jamférbart yrke, helst inom
var bransch (elektronikfackhandel)

e kompentent inom att uttrycka dig i tal och skrift
samti PPT, Excel och Word

Representationsférmagan Relationsférmagan
Reflektionsférmagan Integrationsféormagan

Detta d@r vad som vantar dig:
e modern, omvaxlande och spannande arbetsmilj6- och uppgifter
en stabil organisation och ett starkt varumarke
firmabil, fast 16n, friskvardsbidrag, gratis kaffespecialiteter pa arbetsplats
en fast arbetsplats med utgangspunkt pa kontoret i Stockholm/ Hammarby Sjostad
utvecklings- och karriarmajligheter

Ar du var nasta medarbetare?

Vi jobbar med produkter som &r utformade for att ge njutning pa hdgsta niva. Om det later som ett jobb for dig vanligen skicka in din
ansékan med information om dig (Ansodkan, CV) samt tidigast mojliga startdatum.

Kontakt : Daniela W Gustavsson, HR ansvarig, epost jobb-se@jura.com. Intervjuer och urval sker I6pande.
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